北美美妆市场战略合作资源对接需求表
本问卷旨在精准匹配北美本土化资源与中国品牌的出海需求，申请者将获邀参加论坛。
一、平台资源价值认知（单选）
您最看重哪项赋能价值？
□ 北美前沿技术研发资源（如功效成分、绿色科技） 
□ 本土渠道精准对接（丝芙兰、Ulta等高端渠道，社媒KOL矩阵） 
□ 法规合规全流程指导（FDA/EPA备案、标签法、跨境物流） 
□ 品牌孵化服务（消费者洞察、营销策略定制） 
□ 中美产业双向资源整合（技术+市场双向落地） 
二、品牌出海现状与需求（多选+填空）
1、您的品牌出海阶段：
□ 筹备期（计划1年内进入北美）
□ 初期（已试水跨境平台）
□ 扩张期（需突破线下渠道/本土营销） 
2、当前最亟需解决的北美市场挑战（可多选）：
□ 技术壁垒（功效宣称验证、环保材料应用）
□ 渠道门槛（KA入场成本、分销体系搭建） 
□ 合规风险（成分禁用、检测认证）
□ 用户触达（Z世代/多族裔客群渗透）
□ 其他：________________
3、期望获得的具体资源类型（请列举3项）：
示例：
需求：需要接触丝芙兰美妆采购负责人
需求：获取加州实验室的斑贴测试资源
需求：定制拉丁裔社媒推广方案
三、战略合作意向评估（关键筛选依据）
1、您是否愿意在论坛现场签署意向战略合作协议？
□ 是（可投入预算范围：_________万美元/年）
□ 需根据资源匹配度进一步评估 
2、合作领域优先级排序（1为最高，2.3……依次排序）：
[ ] 技术研发合作（配方升级/检测认证）
[ ] 渠道联合拓展（线下入驻+线上引流）
[ ] 联合品牌孵化（联名产品/本土化IP打造）
[ ] 合规风控托管（全流程法律支持）

